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Bei DEFENDERBOX suchen wir schnellstmdglich in Vollzeit einen Mitarbeiter:in als

Senior Sales Manager Cybersecurity Software (m/w/n)

DEFENDERBOX ist ein innovatives Startup im Bereich Cybersecurity, das sich darauf spezialisiert hat,
Unternehmen vor digitalen Bedrohungen zu schiitzen. Unser Team besteht aus leidenschaftlichen
Fachleuten, die in einer dynamischen und kreativen Umgebung arbeiten.

Deine Aufgaben:

Verantwortung fiir den Verkauf komplexer Cybersecurity Softwareldsungen — DEFENDERBOX fiir
360° Cybersecurity Pentesting und als Cybersecurity Plattform.

Aufbau, Pflege & Ausbau von strategischen Kundenbeziehungen im Mid-Market und/oder
Enterprise Segment.

Eigenstandige Akquise von Neukunden sowie Betreuung & Entwicklung bestehender Key-
Accounts.

Steuerung des gesamten Sales Cycles: Lead Qualifizierung, Bedarfsanalyse, Prasentationen,
Proof-of-Concept, Vertragsverhandlungen & Abschluss.

Enge Zusammenarbeit mit Pre-Sales, Marketing, Produktmanagement & Vertriebspartnern.
Markt- & Wettbewerbsbeobachtung sowie Identifikation neuer Geschaftspotenziale.
Reprasentation unseres Unternehmens auf Messen, Events und Kundenterminen.

Pflege & Forecasting im CRM-System.

Was erwarten wir:

Mehrjahrige Erfahrung (i.d.R 5+ Jahre) im B2B-Softwarevertrieb, idealerweise im Bereich
Cybersecurity oder IT-Infrastruktur.

Nachweisliche Erfolge im Abschluss von Enterprise-Deals, auch gemeinsam mit
Vertriebspartnern.

Gutes Verstandnis von Cybersecurity-Technologien, -Trends & -Bedrohungen.

Erfahrung im Umgang mit C-Level Entscheider sowie IT- und Security Entscheidern.
Ausgepragte Verhandlungs- und Abschlussstarke.

Strategisches Denken kombiniert mit ,,Hands-on“ Mentalitat.

Hohe Eigenmotivation, strukturierte Arbeitsweise und Reisebereitschaft.

Sehr gute Deutsch & Englischkenntnisse in Wort und Schrift.

Das bieten wir:

Verantwortungsvolle Schliisselposition mit hohem Gehaltsspielraum.
Attraktives Fixgehalt plus leistungsorientierte Provision.

Modernes Arbeitsumfeld mit Remote- oder Hybrid-Modell.

Zusammenarbeit mit einem technologisch fiihrenden Cybersecurity-Portfolio.
Flache Hierarchien & kurze Entscheidungswege.

Individuelle Weiterbildungs- & Entwicklungsmoglichkeiten.

Firmenwagen bzw. Mobilitatslésung (positionsabhangig).

Bewerbung

Wir freuen uns auf Deine aussagekraftige Bewerbung unter karriere@defenderbox.de. Wir schatzen
Vielfalt und begriiRen deshalb Bewerbungen aller Menschen. Kontakt bei Fragen unter der gleichen E-
Mail Adresse.
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